
Qui sommes nous ? 

Nous sommes 

Tertio Conseil et stratégie 
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Nos domaines d’activité 
Tertio Conseil et stratégie est active dans les domaines :
✦des études et de la stratégie ;
✦du coaching et de la formation ;
✦du marketing et du développement des affaires. 
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Notre clientèle 
✦ l’individu qui a besoin de conseils, de coaching ou de formation adaptée ;
✦ le gestionnaire en début de carrière ou expérimenté ;
✦ l’entrepreneur qui désire démarrer une entreprise ;
✦ la PME et la gande entreprise ;
✦ les organismes de développement économique qui partagent nos objectifs.
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Nos marchés 
Les secteurs d’acitivité économique couverts sont : 

✦le secteur minier ;

✦le secteur industriel ;
✦le secteur portuaire ;
✦le développement économique et régional. 
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Notre service 
Le service offert par Tertio Conseil et stratégie se doit d’être : 

✦professionnel ;

✦pertinent ;
✦adapté aux besoins ;
✦de collaboration.

Coaching Stratégie affaires   Formation



Notre approche 
Le service offert par Tertio Conseil et stratégie se base sur une approche : 

✦de collaboration et d’échange ;

✦de confiance ;
✦constructive de façon à atteindre les objectifs visés. 
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Le coaching 
Notre approche en matière de coaching vise à accompagner l’individu ou 
organisation de manière à l’outiller au niveau du : 

✦processus d’affaires ;

✦processus de vente;
✦processus de suivi et d’amélioration. 

Coaching
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Le coaching 
Processus d’affaires : Les activités seront réalisées par l’équipe de direction du 
client . 
✦Analyse des cinq fonctions de l’entreprise ;
✦Analyse diagnostique (forces, faiblesses, opportunités et menaces) ;
✦Élaboration de la stratégie et préparation d’un plan d’action ;
✦Implantation du plan d’action ;
✦Suivi, contrôle et rétro-action.

Coaching
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Le coaching 
Processus de vente : les activités seront réalisées par l’équipe de direction du 
client . 
✦Analyse diagnostique marketing ;
✦Élaboration d’un plan de marketing stratégique ;
✦Implantation de la stratégie et du plan d’actions ;
✦Suivi, contrôle et rétro-action.

Coaching
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Le coaching 
Processus de suivi et d’amélioration : les activités seront réalisées par l’équipe de 
direction du client . 
✦Audit de l’entreprise ;
✦Préparation d’un tableau de bord ;
✦Suivi des indicateurs de performance et rétro-action.

Coaching

Coaching Stratégie affaires   Formation



Études et stratégies 
Notre approche repose sur la participation des dirigeants au processus et est basée : 

✦sur la collaboration ;

✦la réflexion ;
✦l’implication ;
✦le transfert de connaissances. 
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Études et stratégies 
Les livrables :
✦Analyse diagnostique de gestion (Analyse 5 fonctions, SWOT et plan d’actions)
✦Études et analyses de marché ;
✦Plan de marketing stratégique ;
✦Élaboration et suivi d’indicateurs de performance ;
✦Plan d’affaires. 
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DDA 
Notre approche en matière de développement des affaires (DDA) vise à accélérer le 
développement de l’entreprise en stimulant les ventes par l’implication directe de 
Tertio Conseil et Stratégie.
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DDA 
Afin d’être représenté par Tertio Conseil et Stratégie, le client doit remplir certaines 
conditions soit : 

✦partager les valeurs de Tertio : respect, intégrité et compétence ;

✦avoir le désir d’innover et d’améliorer la compétitivité du marché visé ; 
✦accroître la compétitivité de la société québécoise.
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DDA 
Étapes préalables : 

✦Rencontre de la direction de l’entreprise ;

✦Concordance des valeurs ;
✦Analyse diagnostique de l’organisation ;
✦Préparation d’une stratégie et d’un plan d’action ;
✦Désir de chacune des organisations de poursuivre la relation d’affaires.
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La formation 
Notre approche en matière de formation vise à stimuler l’entrepreneurship et 
l’innovation tout en améliorant la performance économique au sein de la société 
québécoise.
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Les formations 
✦ Le projet d'entreprise, un projet de vie et une occasion de croissance !

(SEM-2013)
✦ Mon projet d'entreprise : Processus d'affaires ! (FDE-2013)
✦ L'industrie minière ? Ça m'intéresse ! (FDM-2013) 
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La formation adaptée
En plus des formations proposées, nous sommes en mesure de développer des 
formations adaptées à la clientèle visée. 
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La formation adaptée
Qui ? Entreprise manufacturière

Pour qui ? Pour la direction, les gestionnaires et leurs équipes de vente

Pourquoi ? Stimuler les ventes, améliorer l’efficacité, accroitre la rentabilité et, 
ultimement, stimuler l’emploi

Comment ? Apprivoiser la vente directe
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