Qui sommes nous ?

Nous sommes

Tertio Consell et strategie




Nos domaines d’activité

Tertio Consell et stratégie est-active dans-les-domaines::
+des études et de |a strategie ;
+du coaching et de la formation:;

+du marketing et du developpement des affaires.




Notre clientéele

+ lindividu qui a besoin-de conseils; de coaching ou:de formation adaptée ;
+ |le gestionnaire en debut de carriere-ou-expenmente ;

+ |'entrepreneur gui-desire demarrer-une entreprise:;

+ la PME et |la gande entreprise ;

+ les organismes de developpement economigue qui partagent nos objectifs.




NOS marcheés

|es secteurs d’acitivite-economigque couverts:-sont -
+le secteur minier ;

+le secteur industriel ;
+le secteur portuaire;

+le développement economigue et regional.

FORMATION



Notre service

e service offert par Tertio Conseil et stratégie se-doit d’etre
+professionnel ;

+pertinent ;
+adapte aux besoins;

+de collaboration.

FORMATION



Notre approche

|e service offert par Tertio Consell et stratégie se-base sur-une-approche :
+de collaboration et d’échange ;

+de confiance ;

+constructive de facon-a-atteindre les-objectifs Vises.




| Crtio

= | e coacning

Notre approche en matiere de coaching Vise - a-accompagner I'individu-ou
organisation de maniere a-l’outiller-au niveau-du::

+processus d’affaires ;

+processus de vente;

+processus de suivi et d’ameélioration.
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| Crtio

= | e coacning

Processus d’affaires : LeS activites Seront-reallSees par l'equipe.-ae-direction au
client .

+Analyse des cing fonctions de l’entreprise ;

+Analyse diagnostique (forces, faiblesses,; opportunites-et-menaces) ;
+Elaboration de la stratégie et préparation-d’un plan-d’action ;
+Implantation du-plan-d’action:;

+Suivi, controle et rétro-action.

Faulr bumas, ged.. ™




= | e coacning

Processus de vente . les activites Seront realiSees par l‘equipe-de direction. au
client .

+Analyse diagnostique marketing:;
+Elaboration d’un plan:de marketing stratégique:;
+Implantation de la strategie et du plan-d’actions ;

+Suivi, controle et rétro-action.

Faulr bumas, ged.. ™




= | e coacning

Processus de suivi et d’ameélioration : /es activites seront realisees par I’equipe de
direction du client.

+Audit de I'entreprise ;
+Préparation d’un tableau de:bord:;
+Suivi des indicateurs de performance: et retro-action.

Faulr bumas, geo



s Etudes et stratégies

Notre approche repose sur la participation-des: dirigeants au:-processus et est basee :
+sur la collaboration ;

+la réflexion :
+'implication ;

+le transfert de connaissances.




s Etudes et stratégies

Les livrables :
+Analyse diagnostique de gestion- (Analyse-5-fonctions, SWOT et plan-d’actions)

+Etudes et analyses de marché:;
+Plan de marketing-strategique:;
+Elaboration et suivi-d’indicateurs de performance

+Plan d’affaires.




e DDA

Notre approche en matiere de developpement - des:affaires (DDA) vise a accelerer le
développement de |’'entreprise en-stimulant les ventes-par-implication-directe de
Tertio Conseil et Strategie.
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rﬂi‘rti(_)

e DDA

Afin d’étre representé par Tertio-Conseil- et Strategie, le-client- doit remplir certaines
conditions soit :

+partager les valeurs de Tertio-: reSpect; Integrite et competence ;

+avoir le desir d’innover et d’ameliorer la . competitivité du marché vise ;

+accroitre la compeétitivité de la sociéete québeécoise.
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e DDA

Ftapes préalables

+Rencontre de |a direction-de I’entreprise:;

+Concordance des valeurs ;
+Analyse diagnostique de ‘organisation:;
+Préparation d’une strategie et d’un plan d’action ;

+Désir de chacune des organisations de poursuivre la relation d’affaires.

Paul Dumas, ged. M.BA
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sty | 9 formation

Notre approche en matiere de formation:vise a stimuler:l’entrepreneurship et
'innovation tout en-ameliorantla performance-economigue:au-sein-de la societe
québéecoise.




reemanon | @S formations

+ Le projet d'entreprise, un projet de vie et une occasion de croissance !
(SEM-2013)

+ Mon projet d'entreprise : Processus d'affaires ! (FDE-2013)

+ L'industrie miniere ? Ca m'interesse ! (FDM-2013)




aaien | g formation adaptee

En plus des formations proposees, NouUsS SOMMES-en-mesure de développer des
formations adaptées: a la clientele visee.




aaien | g formation adaptee

Qui ? Entreprise manufacturiere
Pour qui ? Pour la direction; les:gestionnaires et leurs:equipes-de vente

Pourquoi ? Stimuler les ventes,; - ameéliorer I'efficacite; -accroitre la rentabilité et,
ultimement, stimuler I’'emploi

Comment ? Apprivoiser la vente directe
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